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pour |érection. Je me suis renseigné, c’était
au début de la mode de la poudre de maca..
Le produit m'a semblé intéressant et comme
j'hésitais quant au sens a donner a ma vie je
me suis lancé, avec quelques économies en
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VOUS VENDEZ VOS PRODUITS EN
MARQUE PROPRE ?

Trés vite j'ai demandé aux fabricants de me
vendre a la marque, dimprimer ou étique-
ter pour moi. Puis j'ai commencé des prépa-
rations basiques, I'huile de bois d'Inde par
exemple ce sont des mélanges a base d'huile
essentielle et d'huile d'olive. Pour le beurre de
Karité je I'achetais en pot sans étiquettes. Au
départ il venait des marchés américains qui
importaient d’Afrique mais transitait par les
Etats-Unis. J'ai constaté qu'il y avait des mé-
langes et que la qualité nétait pas toujours
acquise donc au bout de trois ans jai com-
mencé a chercher en Afrique directement.
Aujourd’hui je gére en interne I'ensemble de
la chaine.

QUELLE EST VOTRE ASSURANCE
QUALITE DES MATIERES PRE-
MIERES UTILISEES ?

Jai toujours eu une démarche de qualité en
interne, depuis les débuts, sachant que nous
travaillons avec une réglementation qui cor-
respond a un certain type d'analyses et donc
je demande au fournisseur soit de me fournir
les analyses en question soit d'accepter de
soumettre le produit a un protocole de tests
avant de finaliser l'achat. Méme lorsque je
n‘avais pas encore un service qualité formel la
démarche était, pour moi, naturelle. La traga-
bilité est importante. Jai aujourd’hui des dos-
siers de suivi sur chacun de mes produits.
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ETES-VOUS BIO ?

Non, je suis «organic» avec une
tracabilité. Dans les produits
que jimporte je demande a
connaitre le taux de pesti-
cides, le taux de plomb etc.
Nous avons nos propres
standards, nos produits
ne sont pas labellisés
bio et cest un choix.
Jai toujours voulu, dés

le départ, une vulga-
risation du produit
naturel, ma cible

ce ne sont pas les gens
comme moi. Mon objectif est de
convaincre les autres, nous sommes des mili-
tants des produits naturels. C'est I'une des rai-
sons pour lesquelles jai fait le compromis du
plastique. Je vis dans un monde réaliste. On
n'achéte pas un produit naturel parce qu'il est
coUiteuy, j'ai décidé de faire du produit naturel
accessible a tous. Je ne suis pas éco-respon-
sable sur tout, certes nous utilisons des bou-
teilles en verre pour I'huile de coco, mais pour
le karité, les huiles essentielles ou le sucre, les
contenants sont en plastique. Avec le temps
les gens vont assimiler le concept et plus tard
lorsque notre société aura pris plus d'ampleur,
et que nous pourrons absorber le colt du
packaging éco-responsable nous le ferons.

QUI SONT VOS PRINCIPAUX
CLIENTS REVENDEURS ?

Aujourd'hui nous avons 250 clients en
Martinique, Guadeloupe et Saint-Martin. Il
y a 230 pharmacies aux Antilles qui distri-

buent au moins un produit LS Trade.

COMMENT S’EST PASSE
VOTRE PARTENARIAT AVEC
AELIA OUTRE-MER ?

| e partenariat avecr AAlia Aitre-mer

AVEZ-VOUS DES AMBITIONS HORS
DES FRONTIERES GUADELOUPE
MARTINIQUE SAINT-MARTIN ?

Jaimerais fortement m'installer a la Réunion.
Pour nous ce serait le passage a l'international.
Jai distribué d'abord localement puis en ven-
dant en Guadeloupe et a Saint-Martin je suis
passé a la régionalisation, venir a la Réunion
c'est franchir une nouvelle étape. La Réunion
c'est un marché de la taille de la Guadeloupe
et la Martinique réunies, ce serait un beau
coup de pouce d'autant que les stocks sont la
pour approvisionner !

Libuproféne n'est pas recommandé en cas de syr
Avant de nrendre ce médicament contacte7 vo
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MEME ETEND SA GAMME A DESTINATION DES
FEMMES ATTEINTES D’UN CANCER
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Une marque

Cest de faire comprendre que, lorsque les
femmes sont confrontées a la maladie, elles
peuvent prendre soin delles. Dans ce type de
pathologie, I'aspect psychologique, on le sait,
est extrémement important. Se sentir bien,
conserver sa féminité peut étre primordial.
Clest dire «On ne soublie pas, on ne se laisse
pas aller» et mettre un peu de gaité et de
couleur peut étre aussi bénéfique pour le
corps que pour lesprit. C'est aussi un moyen
de lutter contre la maladie : ne pas avoir |'air
malade, préserver son image et son estime de
SOl

La peau étant particulierement agressée, entre
autre par les traitements, il est donc important
d'avoir les formulations les plus saines et les
moins agressives possible. La formulation
des produits est 100% Francaise. Tous les
ingrédients soumis a doute, lorsque cela est
possible, sont substitués par précaution. Les
formulations privilégient les actifs de produits
naturels le tout étant soumis a une rigoureuse
expertise toxicologique. Enfin, ces mémes
produits sont soumis a des essais et des études
cliniques.

On pense souvent au combat contre la
maladie, mais lorsquil y a rémission on a
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Echinacée* Zinc +

20 PASTILLES '

Votre pharmacien vous accompagne, ainsi que vos ——
proches, chaque jour, pendant et apres vos traitements
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Efficace contre les taches, _
naturellement.

Coloration
des taches
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